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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negoécio fitness

Método Sazonalidade

Este método pretende auxiliar nossos clientes a criar
e vender planos usando a sazonalidade a seu favor.
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Sazonalidade. O que é°?

Sazonalidade representa um evento que costuma ocorrer sempre
em um periodo especifico.

No mundo empresarial, podemos definir como todo e qualquer

fator externo que possa influenciar nos resultados de um
determinado negdcio.
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Sazonalidade é algo ruim?

Ndo! A sazonalidade, se bem explorada,
pode render grandes resultados ao
negocio fitness.

se uma academia trabalhar bem
a venda dos seus planos para que os
mesmos Ndo terminem em periodos de
baixa procura, com certeza ela terd um
indice de renovagcdo maior.
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

O que observar na venda de planos?

O principal ponto a ser observado na venda de planos de média e
longa duracgdo € o periodo em que ele finaliza.

A pergunta que se deve fazer é: o periodo que este plano finaliza € um
més de baixa ou alta?

Quanto menos alunos para renovar em meses de baixa, menos

esforgos sua equipe de vendas terd de fazer para atingir suas metas
de vendas e renovacdo.
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Qual beneficio o consultor pode oferecer na
venda de determinados planos?

Brinde? Pontuacdo? Como estratégia de venda, a academiaq, através do departamento de
marketing, pode criar campanhas de vendas de planos para cada més.

O importante & sempre agregar valor a sua empresa, portanto, o ideal &€ dar brindes ou
servigos que o cliente entenda como um beneficio relevante, por exemplo: avaliagdo fisica,
produtos personalizados com a marca da academiaq, entre outros. Exemplo:

" Planos | InvestMonsal | Forma depagamento

Mensal R$ 150,00 d visto
Trimestral R$ 140,00 3x no cartdo
Octamestral R$ 130,00 8Xx no cartdo
Anuaql R$ 120,00 12x no cartdo

Observacgdo: pode vender os demais planos, porém, ndo serd
apresentado ao cliente, pois ndo é o foco da campanha

& Contratos

) \‘

Opgoes

Meus contratos

as opcoes de plano da sua academia. Escolha o plano

Essas sao

gue desejar!

Natacido Implantacao
RS 150,0/ més >

DLIh.i:‘;f—:['J de 1 mes

Plano Acesso App
RS 150,0/ més >

Duracéo de 3 meses

Plano Autoatendimento Pacto Recorréncia
RS 79,9/ més >

Duragdo de 12 meses

y
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Como sei quais séo meus meses de alta
ou baixo utilizando o ?

No sistema Pacto, no modulo ADM, vocé pode analisar o Bl de
Conversdo de Vendas, gue mostra quantas visitagcdes acontecem
por més e as vendas realizadas neste periodo.

Analisando o Bl indice de Renovagdo, vocé consegue saber
quando os contratos dos seus clientes estdo previstos para
renovar e guantos de fato renovam.



Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Qual o padrdo de sazonalidade do mercado fithess?

Dica: Monte sua tabela com base nas datas e periodos de baixa da sua regido.

Alta Sazonalidade Média Sazonalidade Baixa Sazonalidade

JAN 3, 8, 9, 12 AGO G, 9, 12 ABR 4, 6, 9,12 OUT 3, 6, 12 JUN 3,4, 8,9 NOV 3, 6, 9
FEV 3, 8, 12 SET 4, 6, 8,12 MAI 3, 4, 9 JUL3 4,89 DEZ 3, 6, 9
MAR G, 9, 12

. Geralmente bons para renovagdo e vendas de planos.
. Ainda bons para venda e renovacdo de planos.

I Geralmente ruins para venda e renovagéo de planos.
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Guia Completo:
Como ter um atendimento de exceléncia no seu negoécio fitness

Dicas importantes:

»> O planejamento da academia deve ser de vender planos que terminem
em meses da cor verde.

»>> Outro ponto importante a ser considerado € o cancelamento de planos
em periodo de baixq, principalmente em academias que tem um grande
publico universitario, que geralmente saem de férias por grandes periodos.

>»> Considerar feriados ou periodos de festividades locais, pois estes ndo
foram considerados em Nossa pesquisa.

Lembre-se, a obten¢do de resultados depende de um bom planejamento!
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

CRIACAO DE PLANOS

O que precisa ser pensado para criar um plano?
Antes de tudo vocé deve reunir todas as modalidades que sua
academia oferece: musculacdo, pilates, dang¢a, natagdo, etc.

A partir disso, pense em quais modalidades tem menos
procura em sua academia e busque ofertar planos mais
atrativos para o publico.

Vocé pode criar planos gue tenham todas as modalidades ou
pode deixar que o aluno crie seu proprio plano escolhendo
modalidades que mais o interessa
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Qual o plano precisa ter?

A durac¢do do plano vai de acordo com a sua estratégia:

Porém, lembre-se sempre dos periodos de alta e baixa da suo
academia e coloque a duracdo entre esses periodos,
principalmente os de baixa.

E interessante ter cadastrado todas as duragdes para vendas
espordadicas. Exemplo de 1 até 12, mesmo que esses ndo acontecam
com frequéncia e ndo estejam no leque de vendas.

11:48 2 @ = -

& Contratos

Meus contratos

Plano Pacto

Vigéncia do contrato

Visualizar termos do contrato >

Detalhes

Valor do contrato
Duracao
Horario

Condicdo de pagamento

Modalidade

Parcelas

Sem parcelas

Historico
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Sazonalidade para academias:
Como usar as melhores datas a favor do seu negdcio fitness

Quais condi¢des de pagamento devo oferecer?

Uma das modalidades de pagamento mais crescente € o pagamento
recorrente, em gue o valor & descontado no cartdo do cliente sem
comprometer o limite.

Qual a frequéncia recomendada para os planos?

Adesao

A frequéncia também deve ser estipulada de acordo com a Esse plano inclu
modalidade escolhida. Por exemplo, vocé pode colocar frequéncia de @ e

/7 dias para planos com musculagdo ou todas as modalidades; e
colocar de 2 a 3x na semana modalidades como dang¢a ou natagdo.

Veja como os seus alunos ja praticam hoje na sua academia também
para ajuda-lo.
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Quais devo colocar nos planos?

Para planos com varias modalidades vocé pode optar por colocar hordrio livre. Para planos
especificos vocé pode optar por limitar somente no hordrio que a turma acontece.

O plano sera

AQui vocé tem de estabelecer se 0 seu plano serd auto-renovavel, ou seja, que ao final do contrato
ele renove automaticamente sem intervencdo do consultor.

Vale ressaltar que um plano auto-renovavel ndo necessariaomente tem a condicdo de cobranga
recorrente, o que significa que o plano pode ser renovado automaticamente, mas a cobranga Ndo
serd realizada.



Guia Completo:
Como ter um atendimento de exceléncia no seu negoécio fitness

Dica:

Crie planos com condicdes de cobrangca em recorréncia que sejam
auto-renovaveis, assim facilita o seu processo de renovagdo.
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pACTO Tecnologia que
conquista bem-estar

Comece agora a utilizar o sistema mais completo de
gestdo e experiéncia para negocios fitness e bem-estar.

O sistema Pacto tem tudo que vocé precisa para crescer:

administrativo, financeiro, treino, CRM, App personalizado
e muito mais!

Tenha mais clareza no seu negdcio, aumente suas
vendas e fidelize alunos, tornando os seus processos
mais simples, eficientes e lucrativos com o sistema
da Pacto.

Descubra como podemos ajudar seu negdocio a crescer.

CHAME AGORA NO WHATSAPP UM ESPECIALISTA

CRM
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Guia Completo:

Como ter um atendimento de exceléncia no seu negécio fitness D u

Empresa de Donos do APP Treino:
TECNOLOGIA consolidada, aplicativo de treino com
com mais de 20 anos mais de meio milhdo

no mercado de usudrios ativos

& ®

-

Mais de 3 mil clientes
presentes em 10 paises
diferentes (e vem muito

Lider de mercado
no segmento de ERP
para o mercado

FITNESS mais por ai)

22 &(Jgi

Mais de 2 milhoes +200 colaboradores
de Alunos na nossa envolvidos na nossa

base evolucdo
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